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TEKST: 

ENNO LEPVALTS

ECOVIS VESIIR, JUHATUSE LIIGE

kirjutamata). Alles siis, kui mõnda aega 
on juba tegutsetud, hakkab Mart otsima 
võimalikult soodsat raamatupidamistee-
nuse pakkujat, arvates, et temasugusel 
väikeettevõtjal on vaja vaid kedagi, kes 
sisestaks arved ja maksaks riigimaksud. 
Nii võtabki ta sisuliselt vähempakkumise 
korras minimaalse mahuga raamatupida-
misteenuse (loe: koondarvete sisestami-
se), millele lisandub kaks tavaaruannet: 

Väikeettevõtte 
aruandluse 
valud ja vaevad
Kui ettevõtja on haige, otsib ta kõige asjatundliku-
ma arsti, kelle poole pöörduda. Kui ettevõtja  
ostab auto, tahab ta ikka kõige paremat, mida saab 
endale lubada. Kui aga ettevõtja otsib raamatu- 
pidamisteenust, valib ta tavaliselt kõige odavama 
ja väikseima mahuga pakkumise.

V
aatleme tüüpilist stsenaariumi 
ettevõtja Mardi näitel. Mardil on 
suurepärane äriidee ja ta plaanib 
luua väikese tootmisettevõtte. Ta 

kirjutab valmis äriplaani, vaatab, et idee 
kannab ja peaks end ära tasuma, ostab 
siit-sealt veidike toorainet, valmistab esi-
mese partii tooteid ja paneb need müüki. 

Tavaline väikeettevõtja Eestis nii 
alustabki (tõsi, üldjuhul ilma äriplaani 
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Seitse soovitust väikeettevõttele  
sobiva aruandluse sisseseadmiseks

1. Mõtle vähemalt paari aasta kaupa ette. Kui oled endale selgeks teinud, 
milliseks sinu äri peaks paari aasta jooksul kujunema, mõtle juba praegu, 
millist aruandlust edaspidi vajad. Andmed hakkavad kogunema kohe ja on 
oluline, et need tuleviku vajadustest lähtudes saaksid töödeldud.

2. Aruandeid olgu nii vähe kui võimalik ja nii palju kui vajalik. Aruanne, 
mida kunagi ei kasutata, kuid mille andmeid sellegipoolest sisestatakse, 
on puhas kulu. 

3. Aruanne ise ei pea kujunema väga detailseks, samas andmed peaksid 
olema nii üksikasjalikud, kui tulevikku silmas pidades sai plaanitud.

4. Kui sinule on oluline üksuste ja vastutajate kaupa andmete analüüsimine, 
peaks aruanne ka seda võimaldama. 

5. Igal aruandel olgu oma periood. Mõtle läbi, milliseid andmeid on vaja 
iga nädal, kord kuus või kvartalis.

6. Aruanded peaksid sisult ja vormilt olema standardsed.

7. Arvesta sellega, et ettevõtte juhi või omanikuna ei ole sa ainus aruandluse 
kasutaja. Hoolitse, et allüksuste juhid või teised ettevõtte töötajad saaksid 
kasutada neile olulisi aruandeid just neile vajalike andmetega.

bilanss ja kasumiaruanne. Küsimise peale 
võibolla ka võlgade info.

Mardi äri läheb päris kenasti ja aruan-
ne näitab, et ta on kasumis. Kuigi mille-
gipärast ei ole ta pangaarvel kunagi vaba 
raha. Maksmata jääb kord üks, kord teine 
arve. Siis juba veidike rohkem arveid. 
Kasumiaruanne näitab endiselt rohelist 
tuld. Kuid sellest pole tolku – Mart ei saa 
aru, kus ja milles tegelikult probleem on 
– kui ta kasumis on, siis miks tal vaba raha 
ei ole? Üks tema kogenum sõber märkab 
lohiseval sammul lähenevat pankrotti.

Mardi esialgne hinnang raamatupida-
misele, et mis seal siis ikka keerulist on 
– paned arved sisse, võtad numbrid välja –, 
on osutunud ekslikuks. Bilansist ja kasu-
miaruandest tal olukorra mõistmisel mui-
dugi kasu ei ole. Paraku näeme raamatupi-
damisteenuse osutajana sellist probleemi 
sagedamini, kui arvata võiks. Pole harvad 
juhud, kui mõne meie raamatupidaja laual 
heliseb telefon ja ahastuses ettevõtja pa-
lub erand- ja kiirkorras võtta välja teatud 
numbrid või luua aruande, mis aitaks tal 
mingit probleemi lahendada.  

VÄIKEETTEVÕTJATE 
RAAMATUPIDAMISE SISSESEADMINE
Enamik väikeettevõtjaid alustab raama-
tupidamise sisseseadmist valest otsast. 
Kõigepealt peaks firma omanik või juht 
heal juhul juba koos raamatupidajaga läbi 
mõtlema, milliseid aruandeid tal oma et-
tevõtte edukaks juhtimiseks edaspidi vaja 
läheb. Millistel andmetel ta peab silma 
peal hoidma? Nende aruannete analüüs 
aitab välja selgitada, mida ja kuidas on 
vaja kajastada. Tavaliselt jäetakse see aga 
tegemata ja nii alustab väikeettevõtja, õi-
gemini küll odavpakkumise korras valitud 
odavraamatupidaja tehingute kajastami-
sest, sest ta püüab võimalikult lihtsalt 
(pigem küll odavalt) hakkama saada. Selle 
asemel, et liikuda üldiselt üksikule, võtab 
väikeettevõtja suuna üksikult üldisele. 

IT-AJASTU SUNNIB MÕTTEVIISI MUUTMA
Kirjeldatud lähenemisviis toob enamasti 
kaasa ka IT-võimaluste lühinägeliku ka-
sutamise. Andmed sisestatakse arvutisse 
mõtlemata, milleks seda tehakse. Raama-
tupidaja koostab aruandeid ikkagi käsitsi, 
sest andmed on arvutisse sisestatud 
süsteemitult, n-ö ühte hunnikusse ning 

võimatu on panna arvuti andmeid sellest 
hunnikust “lahutama”.

Vaatame, milleks seadus ettevõtjat 
kohustab. Raamatupidamise seaduse 
paragrahv 4 ütleb:

“Raamatupidamiskohustuslane on 
kohustatud:  

1) korraldama raamatupidamist nii, 
et oleks tagatud aktuaalse, olulise, ob-
jektiivse ja võrreldava informatsiooni 
saamine raamatupidamiskohustuslase 
finantsseisundist, majandustulemusest 
ja rahavoogudest;

2) dokumenteerima kõiki oma majan-
dustehinguid;

3) kirjendama algdokumentide või 
nende põhjal koostatud koonddokumen-
tide alusel kõiki oma majandustehinguid 
raamatupidamisregistrites“.

Nagu näete, on ka seaduses liigutud 
üldiselt üksikule, laiemalt kitsamale.

Tundub, et probleemi juured on pabe-
riajastus – oleme endaga kaasa tirinud 

paberiajastu mõtteviisi ja üritame seda 
suruda arvutimaailma. Paberil koond-
dokument oli omal kohal enne automa-
tiseeritud andmetöötlust. Arvuti aga 
koonddokumendist aru ei saa, temale 
on see kõigest paber, mille sisust raama-
tupidamisprogrammi on jõudnud vaid 
koondarv. Suur säästmissoov, mille tõttu 
sisestatakse raamatupidamistarkvarasse 
vaid koondarvud, viib aga selleni, et 
üksiku tehingu andmeid välja otsida on 
väga raske. 

Raamatupidamisaruanded annavad ju-
hile võimaluse vaadata minevikku ja seda 
analüüsida, kuid ainult siis, kui selleks on 
loodud korralik vundament piisava hulga 
õigesti sisestatud andmetega. Seega ei 
maksa raamatupidamisteenuse sisseost-
misel lähtuda ainult vähempakkumisest, 
vaid analüüsida oma ettevõtte vajadusi 
enne äriga alustamist ning seejärel hin-
nata teenusepakkuja valmisolekut ja 
võimekust ettevõtet selles aidata. 


